Prierez krizou
Kolektivne proti kapitalu

Kazda ekonomicka kriza bezohl'adne odkryva vnutornosti a napnuté Sachy kapitalizmu. Tak aj ta
stiCasna je prilezitost'ou na to, aby sme lepSie pochopili fungovanie tohto organizmu. O tom, Ze
nejde len o Ciro teoreticky podnik, sa kazdodenne presvied¢ame pri sledovani sprav o brutalne
praktickych dosledkoch, ktoré ma kriza pre pracujucu triedu. Ak im chceme celit,, potrebujeme
odpovede na spravne polozené otazky. Tento ¢lanok chce posluzit’ ako pomdcka pri priprave na ich
formulovanie. Je uréeny najmé 'ud’om, ktori nemaju ¢as podrobnejsie sledovat’ situdciu, alebo si
myslia, Ze na to potrebuji ekonomické vzdelanie.

Azda viac ako inokedy dnes plati, Ze k analyze treba pristupovat’ realisticky a bez predsudkov.
Velka Cast’ takzvanej l'avice, najmi v USA, obviflyje z krizy ,,zIych* Spekulantov a Ziada nové,
»prisnejsie usporiadanie kapitalistickych vzt'ahov, teda najmé intenzivnej$i dohl'ad a viac Statnych
zasahov. Ini zase ohlasuju posledné kfce kapitalizmu a jeho bliZiaci sa zanik. Kym prvi v analyze
kizu po povrchu javov a nev§imaju si, Ze — ako napisal Marx — , kapitalista je len personifikaciou
kapitalu®, druhym zvyc€ajne analyza celkom chyba, spolu s vedomim toho, Ze findlnu krizu
kapitalizmu moze sposobit’ iba aktivita proletaridtu. Skusme teda urobit’ prvy krok k pochopeniu
dnesnej situdcie.

Prasknutie dot-com bubliny

Logicky prvym krokom pri oboznamovani sa s pri¢inami sucasnej krizy je pozriet’ sa na tie
bezprostredné. Vratme sa teda do polovice devétdesiatych rokov minulého storocia. Technologicka
revolucia, zaloZena na kombinécii ,,osobny pocitac + Internet®, ktora v tejto dekade vrcholila,
radikalne premenila pracu v najroznejsSich odvetviach a otvorila nové perspektivne oblasti v sektore
informac¢nych technologii. Vznikali tisice firiem, ktoré chceli z tohto boomu t'azit’ a v USA sa im
Coskoro zacalo hovorit’ dot-com — podl'a pripony, ktora oznacuje internetové domény komerénych
spolo¢nosti. Par firmam, ktoré zacinali ako garaZzové projekty htstky Studentov informatiky, sa
podarilo dorast’ na giganty urcujuce d’alSie smerovanie celého trhu. Zdalo sa, Ze kazdej z novych
spoloc¢nosti, ktoré rastli ako huby po dazdi, sa mdze podarit’ zopakovat takyto Gspech ¢i, ako sa
hovori v marketingovej hantyrke, success story.

Boom sa vsak ¢oskoro zmenil na bublinu: heslom trhu bolo get big quick (,,stani sa rychlo vel'kym®)
a tomu zodpovedali aj stratégie firiem. BeZnou praxou bolo, ze nova spolo¢nost” hned’ po vzniku
vyvrhla na trh akcie, a takto ziskané prostriedky okamzite investovala do reklamy a zakladne;j
infrastruktary. ESte predtym, nezZ zacala redlne vytvarat’ zisk. Dolezité bolo rozsirovat’ zakladiiu
klientov, a po Case stacilo uctovat’ vysoké ceny len na zéklade znacky. Zdalo sa, ze trh nepozna
hranic, a firmy k takejto stratégii nutila aj konkurencia. Koncom devét'desiatych rokov vSak zacalo
byt jasné, Ze trh s informaénymi technolégiami (IT) je nasyteny: ispeSnym firmam sa podarilo
konsolidovat’ pozicie a pre tisicky d’al§ich, ktoré dufali, Ze im budi mdct’ konkurovat’, uz zrazu
nebolo miesto. Obrovskymi dlhmi nafiknuté burzoveé indexy dosiahli vrchol 10. marca 2000.
Bezprostredne po tom nasledoval prudky pad, sprevadzany korupénymi Skandalmi, obvineniami z
podvodov v Uctovnictve, vysokymi pokutami a sidnymi procesmi.

Takzvany dot-com krach dokladne vy¢istil IT sektor od slabsich hra€ov a viedol k bankrotu stoviek
firiem. Mnohé¢ z tych, ktoré burku prezili, vyviazli ,,len* s obrovskymi dlhmi. Jednym z
hmatateI'nych pozostatkov boomu a nasledného krachu su tisice kilometrov optickych kéblov,
poloZenych po celom svete v obdobi konjunktary — mnohymi doteraz nepresiel jediny bajt dat. Pad
sektora viedol k zniZeniu zdujmu investorov o informacéné technologie a k prudkému poklesu
dovery v akciovy trh; tisice zdpadnych poéitadovych expertov prili o pracu. Tazkosti sa viak
netykali len IT: ked’Ze na tento sektor bolo naviazanych vel'a d’alSich, v problémoch sa ¢oskoro



ocitla celd americkd ekonomika. Hrozilo, Ze prepukne vézna a dlhotrvajuca recesia.
Opatrenia po dot-com krachu

Recesii sa podarilo zabranit’ vd’aka niekol’kym opatreniam, ktoré Spojené $taty americké podnikli
bezprostredne po dot-com krachu. Zrejme najdolezitejSie bolo bezprecedentné znizenie trokovych
sadzieb Federalnou bankou: z 6,5 % na 1 %."' V praxi to znamenalo, Ze pre firmy i domacnosti bolo
vel'mi jednoduché ziskat’ vyhodny tuver. Firmy situaciu vyuzili na vlastné ozdravenie a splatenie
dlhov, ktoré sa nahromadili v dosledku dot-com krachu. Domacnosti zase ochotne utracali za
spotrebny tovar, o tiez prospelo americkému HDP, ktory je z velkej Casti zalozeny prave na
spotrebe. Ohromné mnozstvo lacnych penazi sa Coskoro zacalo obzerat’ po sektore, v ktorom by sa
mohli zhodnocovat’. Ked’ze po masivnom krachu na burzach sa akcie netesili vel'kej dovere, nasli si
iny kanal: nehnutel'nosti.

Ceny nehnutel'nosti rastli v priebehu celych devétdesiatych rokov, no v obdobi po dot-com krachu
sa ich rast eSte prudko zrychlil. V rokoch 1997-2006 ceny byvania v USA sttpli o 124 % a podobny
rast zazili aj v inych krajindch. Panovalo presvedcenie (posiliiované realitnou lobby i frustraciou z
akciového trhu), ze cena nehnutel'nosti jednoducho neklesa, a ze kupit’ dom je najlepSia mozna
investicia. Boom cien domov mal vel'mi priaznivy G¢inok na americku ekonomiku a pomohol
zazehnat’ recesiu: asi 13 % rastu amerického HDP v rokoch 2002-2005 tvorilo stavebnictvo, a asi
tretina spotreby americkych domécnosti bola zaloZena na peniazoch z hypotekarnych uverov.

Samozrejme, priaznivu situdciu na trhu s nehnutel'nost'ami najviac vyuzili firmy, ktoré na iom
posobia. V USA existuje mnoZstvo samostatnych spolo¢nosti, ktoré sa Specializuji na hypotéky:.
Americky hypotekarny tver sa 1isi od hypoték, ako ich pozname my: ide o Gver, v ktorom
domaécnost’ ruci iba nehnutel'nost’ou, a ktory moze pouzit’ na financovanie ¢ohokol'vek. To
znamena, Ze Americania si za peniaze z hypoték bezne kupuju autd, dovolenky ¢i rekonStruuji
domy. V pripade, Ze prestant byt schopni tiver splécat’, pridu o dom, ale na iny majetok im
exekutori siahnut’ nemozu.

Subprime uvery a sekuritizacia

Zaciatkom tohto desatrocia sa v USA a postupne aj v d’alSich krajinach prudko rozsirili takzvané
subprime hypotéky, uréené klientom, ktori nespiiiaji podmienky na ziskanie §tandardného iveru —
napriklad takym, ktori nemaju staly prijem alebo sa v minulosti omeskali so splatkami iného tveru.
Ich ciel'ovou skupinou boli chudobni a ,,nespol’ahlivi* pracujuci, teda z vel'kej Casti farebni a
imigranti. Subprime ivery sa tiez zvyknu oznacovat’ ako NINJA uvery: No Income, No Job, No
Assets (ziadny prijem, Ziadne zamestnanie, Ziadne aktiva).

Subprime Gvery niesli isté riziko pre obe strany. Ich poskytovatelia ho vyvazovali flexibilnou
urokovou sadzbou, ktora bola spociatku nizka, no v nasledujucich rokoch mala mnohonasobne rast,
alebo vysokymi pokutami za meSkanie splatok. Nezabudajme, Ze neustale rastli ceny domov, takze
sa ratalo s tym, Ze v pripade, Ze klient prestane byt schopny splacat’, ziska agentira nehnutelnost’,
ktorej cena medzitym vzrastla. Domacnosti sa zase spoliehali na to, Ze ked’Ze cena ich domu bude
dalej rast, neskor budi moct’ tver ,,prefinancovat™ (teda zobrat’ si d’al$i, mozno aj vyhodnejsi uver,
z ktorého budu splacat’ ten prvy), pripadne dom predat’ so ziskom. Pri perspektive neustale
rasttcich cien sa zdalo, ze pre obe strany ide o vel'mi vynosny obchod so zanedbateI'nym rizikom.

Tento predpoklad vSak nakoniec zlyhal — pokles cien nehnutelnosti viedol k problémom v sektore

1 Urokové sadzby, ktoré stanovuje centralna banka (v tomto pripade americka Federalna banka), sa tykaja uverov,
ktoré si beru bezné banky od centralnej banky. Znizenie tychto tirokovych sadzieb vlastne znamena ,,zlacnenie
penazi“. Banky sa jednoduchsie dostanu k peniazom, a tym ochotnejsie ich pozi¢iavaju domacnostiam a firmam.



hypoték, ktoré sa preniesli na investi¢né a komeréné banky a odtial’ do celej ekonomiky. Ako je
vSak mozné, Ze kriza relativne malého sektora pochybnych hypoték mala globalne dosledky?
Odpoved’ sa skryva v sekuritizacii. Dosah rizikovych uverov sa totiz nekoncil v Gctovnictve
hypotekarnych agentir. Znacna Cast’ iverov sa hned’ po ich uzavreti predavala tretej strane, teda
investi¢nej banke alebo vladou dotovanej institicii (teda hypotekarnym korporaciam Fannie Mae,
Freddie Mac). Z pohl'adu klienta sa ni¢ nemeni, no peniaze, ktoré akoby spladca hypotekarnej
agenture, v skutocnosti tecu tretej strane. T4 nakiipené Gvery (nielen hypotéky, ale aj auto-lizingy,
Studentské pozicky, kreditné karty, atd’.) zhrnie do véac¢Sieho balicka, investi¢ného produktu, s
ktorym sa d’alej obchoduje na finan¢nom trhu. Tento balicek m6Ze mat’ podobu investi¢ného fondu,
v ktorom vynosy v kone¢nom dosledku tvoria splatky od dlznikov.? Povodny poskytovatel’
hypotéky sa tym zbavuje rizika a stdva sa z neho len formalny spravca uveru. Tretia strana, ktora
takéto balicky preddva na trhu, ma z kazdého predaja zisk. Klienti, ktori si balicky kuapia, ziskavaji
narok na Cast’ splatok, ktoré tec¢i od povodného dlZnika, teda od domécnosti. Na celom procese sa
prizivuju aj poistovatelia (ktori investorom v tychto balickoch za poplatky poméhaji vyvazovat’
riziko, ako to robila londynska pobocka AIG, ktora dostala do problémov celt matersku
spolo¢nost’) a ratingové agentury (ktoré sa snazia toto riziko predvidat’ a hodnotit’; dnes na ich
prilisny optimizmus doplacaju investori po celom svete).

Fungovanie tychto balickov je v skuto¢nosti ovela ,,sofistikovanejSie*, dokonca az do tej miery, Ze
ani ich majitelia dodnes presne nevedia povedat’, ¢o v nich je a akll to ma hodnotu. V médiéach sa
oznacuju aj ako ,,toxické“ cenné papiere. Finan¢né inStitlicie po celom svete budu strasit’ dovtedy,
kym sa ich nezbavia.

Uverovy ki¢

Vratme sa vSak k trhu s nehnutel'nost'ami. V roku 2006 zacali ceny nehnutel'nosti klesat’ — zrazu
bolo v USA prili$ vel'a domov a nie dost’ kupujtcich. Vel'a domacnosti zatazenych hypotékou
zist'uje, ze dlZia viac, neZ je aktudlna hodnota ich domu. Medzitym navyse uplynulo ,,akciové*
obdobie nizkych splatok a prichadzaji tazsie ¢asy. Coraz viac klientov meska so splacanim,
niektori od hypoték odstupuji a domy prepadavaju. Realitné agentiry s hrézou zist'uju, Ze
nadobudnuté domy nestacia na pokrytie vzniknutych dlhov a mnoh¢ krachujt. Lavina sa vSak §iri
d’alej a investi¢né banky i d’alSie finan¢né institticie, ktoré obchodovali s cennymi papiermi krytymi
hypotékami, postihuju obrovskeé straty. V oktobri 2008 to viedlo k zaniku vSetkych investicnych
bank na Wall Street. Ked'Ze nikto presne nevie, ¢o ma v balickoch vo vlastnom uctovnictve, a uz
vobec netusi, ¢i moze doverovat’ partnerom, §iri sa atmosféra nedovery. Dochédza k Gverovému
kfcu (credit crunch): banky v obavach, ze v budicnosti budu celit’ d’al§im stratdm, obmedzujt
poskytovanie uverov a hovori sa o ,,krize dovery*.

Aby sme opit’ vyuzili biologizujucu metaforu zo zaciatku clanku, ivery tvoria krv v organizme
kapitalizmu, bez ktorej Zziadny organ nefunguje. Uverovy ki¢ znamena, e sa firmy nemdzu
spoliehat’ na to, Ze kazdodenné vydaje pokryjl z pozi¢anych peiiazi, a tak siahaji na vlastné rezervy
a su nutené k radikalnym tuspornym opatreniam. Pre domécnosti, najmai tie americké, nedostupnost’
uverov znamena, Ze musia obmedzit’ spotrebu. Vysledkom je pokles dopytu, ktory sa §iri od
nehnutelnosti cez automobily a bezny spotrebny tovar az po vyrobu ocele a lodnt dopravu.
Klesajuci dopyt znamena d’alSie obmedzovanie vyroby, prepistanie a nakoniec recesiu. To je
situdcia, v ktorej sme dnes.

Ulohou $tatov a ich centralnych bank je uvolnit’ tento k¢ — zatial’ tym, Ze do systému prileju viac

2 Takymto fondom sa hovori (¢i skor hovorilo, ked’Ze posledny skrachoval v oktobri) SIV (structured investment
vehicle). Zvy¢ajne ich zakladali banky, no fondy boli formalne nezavislé, takze nefigurovali v ich uétovnictve, ani
nepodliehali Ziadnej regulacii. K d’al§im exotickym skratkam, ktoré sa spajaju so suc¢asnou krizou, patrili CDO
(collateralized debt obligations) a CDS (credit default swaps).



peniazi, napriklad priamymi finanénymi injekciami, vyhodnej$imi uvermi a nakupom ,,toxickych*
cennych papierov od poSkodenych institticii. Od oktobra minulého roka bolo po celom svete
prijatych niekol’ko takychto planov, radovo v bilidnoch dolarov, no zda sa, ze zatial’ vyriesili len
akutne symptomy.

Kapital, Stat a pracujici

Zéaujem o finan¢nl pomoc zo strany Statu neustale rastie, a dnes je uz jasné, zZe sa nebude tykat’ len
finan¢nych institacii, ale napriklad i najvacsich americkych automobiliek. U nich kriza zapdsobila
ako katalyzator problémov, ktorym celia roky, a tak sa potacaju na pokraji bankrotu. V pripade, ze
by k nemu doslo, znamenalo by to socidlnu katastrofu s d’alekosiahlymi ddsledkami, samozrejme,
najmi pre pracujiicich. V nezavideniahodnej situacii sa ocita i Cina s jej ideologiou ,,6smych
percent®. Podl'a oficidlnych stanovisk v pripade, Ze ¢insky rast HDP vyrazne klesne pod Groven 8
%, ekonomika nebude schopna pohltit’ asi Styridsat’ milidnov vidieckych migrantov a mladych l'udi,
ktori kazdoro¢ne vstupuju na trh prace v mestach a priemyselnych centrach. Rast nezamestnanosti,
ktory by nasledoval, vzbudzuje v ¢inskej ervenej burzoazii skutoénu hrozu a uz dnes robia vsetko
preto, aby vcas udusili ¢i upokojili akékol'vek znamky odporu v priemyselnych zénach.

V Cesku i na Slovensku napriek po¢iatoénému ubezpe¢ovaniu, Ze ,.kriza sa nas nedotkne*, uz
prekrocil pocet prepustenych desat’tisic osob a najtvrdsi dopad moéZeme ocakavat’ v prvej polovici
tohto roka. Akykol'vek revolu¢ny optimizmus zrejme nie je na mieste. Z ist¢ho uhlu pohl'adu prisla
kriza $éfom vhod: prichddza totiZ po obdobi, ktoré pre proletariat znamenalo pomerne priaznivy
pomer sil. K nemu prispel i nedostatok pracovnej sily, s ktorym sa potykal nielen automobilovy
sektor (pozri napr. prvy bulletin Kolektivne proti kapitalu) — pochopitel’ne, v takej situacii mali
pracujuci v rukach ovel’a silnejSiu paku na $éfov, nez v ¢ase hromadného prepustania a
obmedzovania vyroby. Dnes, v atmosfére paniky, sa uz §é¢fovia mézu odvolavat’ na redlne ¢i udajné
problémy spdsobené krizou a pracujucich zatla¢it. Vyhnt sa tomu, ¢oho sa predtym mohli obavat’:
ze by naSa trieda dokazala vyuzit’ potencialne zaujimavé podmienky, ktoré jej obdobie rastu dalo, a
ziskat’ tak skusenosti s vlastnou politickou mocou. Do stucasnej krizy vSak pracujuci vstupuju bez
sktisenosti so sebaorganizovanim a hajenim vlastnych triednych zaujmov. Kriza preto zrejme bude
nastrojom, z ktorého bude politicky ovel’a viac tazit’ kapital, nez nasa trieda.

Odhadovat’, ¢o prinesu najblizSie mesiace, je neisty podnik, ale zda sa, Ze boje, ak k nejakym dojde,
budu mat’ prisne defenzivny charakter a pravdepodobne zostanu v podruc¢i odborov. No ak buduci
rok u nds prinesie nie¢o pozitivne, bude to prebudenie — vel'mi tvrdé — z il0zii o kapitalistickom
rozvoji a blahobyte, a snad’ i praktické skusenosti so solidaritou, hoci len v embryondalnej podobe,
pri obrane pracovnych miest a boji za odstupné.

Otazkou pre nas je, ako k formovaniu tychto sklisenosti prispiet. Na G€innl intervenciu
potrebujeme taku analyzu sucasnej krizy, ktora ju zasadi do kontextu poslednych tridsiatich rokov
vyvoja kapitalizmu. Ako tato kriza suvisi s vyvojom miery zisku, s nevidanou expanziou
finan¢ného sektora od osemdesiatych rokov, s dlhodobo klesajicimi mzdami v USA, s prudkym
ekonomickym rastom Ciny a ,,vznikajucich trhov“, a s globalnym ,,neoliberalnym* rezimom
akumulécie? Je sucasna kriza len zhodou okolnosti, alebo prejavom hlbsich, Strukturdlnych
tazkosti, ktorym kapitalizmus ¢eli uz dlh§ie? Aky novy pomer sil méze novy rok vytvorit’ u nas?
Tieto otadzky, nech sa zdaji akokol'vek vzdialené pracoviskdm a bojom, mézu byt’ v najblizSom
obdobi kI'i¢ové — a rovnako zasadna bude dosledna reflexia situdcie na pracoviskach a naSa ucast’
tam, kde pomer sil vytvori priestor na boj.?

3 Nacrtom odpovedi na niektoré z tychto otazok a tiez trochu §ir$§im pohl'adom na stucasnu krizu bude nova
publikécia, ktora pripravuje Kolektivne proti kapitalu.



